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	טופס מפגש אחד על אחד


דברי הסבר  - רקע: 60 השניות של ההצגה העצמית בקבוצה הינה טעימה בלבד. 

כדי להגדיל את מספר ההפניות שנקבל עלינו להכיר את החברים יותר לעומק. 

במפגש אחד על אחד עם חברים אחרים מסתבר שלכל אחד יש בן/בת זוג, גיס/ה, חבר/ה המקושרים לתחום עיסוקי ויכולים להביא לי הפניות.

מטרה: היכרות עמוקה יותר עם חברים לצורך הגדלת מספר ההפניות אלי.

יצירת מפגש אפקטיבי:

1. אין להירתע ממפגש עם חברים מקבוצות רחוקות. זו הזדמנות  טובה להרחבת מעגל הלקוחות. ניתן להיפגש באמצע הדרך
2. יש להגדיר מראש את אורך המפגש ולחלק הזמן לשניים. רצוי לדאוג לשעון שיצלצל במחצית הזמן
3. הכנה מראש – עליך להביא עימך:

1. רשימת של חברות, ארגונים, אנשים פרטיים אליהם רצונך להגיע.
2. עלונים/דפדפות המשקפים את עיסוקך, כרטיסי ביקור,  תמונות, המלצות ודוגמאות של מוצריך.

3. פירוט ממוקד של ההפניות שהינך מצפה לקבל מבן/בת זוגך למפגש 1 על 1.
עשו עבודת הכנה על האדם שאתם עומדים להפגש ,כנסו לאתר שלו ,לימדו עליו ,אולי יהיו לכם רעיונות חשובים בשבילו עוד לפני הפגישה וכך הפגישה תהיה ממוקדת יותר.
	על עצמי
	שם משפחה 
ופרטי:
	
	קבוצה:
	
	יום:
	
	נייד
	

	
	דואר 
אלקטרוני:
	
	אתר

אינטרנט:
	

	על העסק שלי
	1.
	מהו העסק שלי
	שם העסק, תחום העיסוק, מספר עובדים, פריסה ארצית:



	
	2.
	תחביבים, פעילויות נוספות
	

	
	3.
	קשרים שיש לי 
	אנשים / ארגונים / חברות / מתנ"סים: 



	
	4.
	דברים שלא ידעת עלי
	

	תוצאות המפגש
	1.
	בהמשך לפגישתנו בכוונתי:
	

	
	2.
	התחייבתי לעשות מאמץ לחבר אליך את האנשים/חברות הפוטנציאליים הבאים:
	שם משפחה ופרטי
	טלפון
	דוא"ל

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	3.
	מועדים לקביעת מפגש נוסף
	
	
	

	
	 4.
	משוב על הפגישה:
	


